Case

Baeredygtigt forretningskoncept
for en erhvervshavn.

Lars har vaeret en taet sparringspartner i udviklingen af vores nye forretningskoncept for Horsens
Havn. Fra nyt skarpt vaerditilbud for havnen, til udvikling af forretningsplan og ny kommunikations-
platform, som vi er ved at folde ud pa hjemmeside og sociale medier.

Vi har en god feelles forretnings-

forstdelse og en effektiv udviklings- ﬂgaear\‘,%
proces med god sparring og enkle
veerktgjer.

Vi er en del af en kommune i
kraftig vaekst, hvor mange er
tiltrukket af at bo eller at arbejde
taet ved havnen og fjorden eller
alternativt gnsker at bruge deres
fritid her.

Med vores nye forretningskoncept res avi

omfavner vi denne udvikling ved
at skabe en bzredygtig og miljo-
positiv havn, hvor der er plads til
bdde virksomheder og borgere. Vi kalder det for VORES HAVN.

Forretningsplanen er blevet godkendt af et enigt byrdd, og vi er gaet i gang med at udvikle en ny
baeredygtig og mangfoldig havn. Ogsa her er Lars en taet sparringspartner. Det drejer sig om, at vi
holder os pa sporet og samtidig ser muligheder, mens vi udvikler havnen.

Veerditilbud: Vores Havn

Kommunikation: Vores Havn

Resultat: Skarpt forretningskoncept og godkendt forretningsplan

Claus Holm Christensen, Havnedirektor - Horsens Havn

Kontakt Claus Holm Christensen pa 2080 9973
eller Lars Halskov pd 2724 6264 for gennemgang

af casen.
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